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X—FAKTOR VPREDAJI

Najlepsi predajca je ten, ktory presvedci bez zbytocnych fraz a koho si zapamataju zo
stoviek priemernych predajcov. NauCené a zmechanizované predajné techniky, pri
ktorych sa predajca sprava ako dobre naprogramovany stroj, dnes uz nefunguju. Klienti
ocakavaju nieco viac ako len tabulky, grafy a Cisla. Ocakavaju prijemného autentického
Cloveka, ktory okrem ponuky prinaSa aj sam seba. Naucte sa byt autentickym predajcom
na tréningovom programe X-faktor v predajii.

Naucime Vas:

* Prejavit sa autenticky

*\/zbudit pozornost a nadSenie klientov
o Stat sa presvedcivym

Prinos:

* Predaj Vas zacne bavit eSte viac

* Budete pdsobit ako prirodzeny vitaz spomedzi stoviek inych stereotypnych predajcov
* Date do predaja viac energie a nadSenia

* DokdZete nielen predavat, ale aj budovat nadStandardné vztahy
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